
Offre de service en Agronomie pour le suivi de votre vignoble 
 
 
A l’attention de : 
 
Nom du Vignoble  
Nom du propriétaire  
Adresse 
Téléphone 
 
Par la conseillère : 
 
Anouk De Coninck, agr.  
82, principale Nord  
Sutton J0E 2K0 
Tel : 450 558 0636 
 
L’offre a pour but de permettre à l’entreprise cliente d’optimiser son système de 
production et ainsi, la productivité de ses cépages, en place et à venir, afin de 
valoriser les produits obtenus. 
 
État de la situation : 
 
Le vignoble ………………………………………… est une entreprise artisanale de 
production, de transformation et de mise en marché des produits de la vigne et 
du vin. 
 
Il est conseillé, et je peux vous accompagner lors de : 

- La tenue d’un registre des données de dépistage, d’un historique des 
maladies et des ravageurs présents sur le site et d’un calendrier des 
traitements réalisés. 

- La conservation des produits phytosanitaires dans un abri conforme. 
- L’achat d’une station météo, équipée au minimum d’un pluviomètre et de 

2 thermomètres (au sol et à 5 pieds de hauteur) 
- L’achat d’équipements et matériel agricole adaptés 
- La réalisation d’une analyse de sol tous les 5 ans environ et des profils de 

sol nécessaires à leur caractérisation. 
- La reconnaissance de la topographie des parcelles en production et leur 

orientation. 
 
Liste des services-conseils offerts : 
 
J’apporte un soutien technique, agronomique, et décisionnel à l’entreprise cliente 
et à son responsable technique (propriétaire, employés, maître de champ) par 
des interventions ponctuelles et déterminantes lors du suivi du vignoble sur les 
points suivants : 



 
• La fertilité des sols 

 
• Le chaulage et la fertilisation  

 
• La densité de plantation des ceps 

 
• Les caractéristiques des cépages 

 
• Les modes de conduite du vignoble 

 
• Les techniques de taille 

 
• Les techniques de dépistage  

 
• Les maladies et les ravageurs de la vigne 

 
• Les produits phytosanitaires et leur utilisation 

 
• La gestion et l’entretien des entre-rangs 

 
• L’évaluation du potentiel de la récolte 

 
Livrables : 
 
Compte-rendu des visites sous forme de rapports et interventions téléphoniques. 
 
Estimation annuelle : 
 
6 visites de 2 heures en moyenne à 120,00 $ = 1440,00 + frais kilométriques 
Contacts téléphoniques inclus. 
 
Les visites sont effectuées autour des étapes clés de la mise en place du mode 
de conduite et de la taille (avril, mai), de la protection phytosanitaire et de la 
gestion des entre-rangs (avril, mai, juin), de la véraison et de l’évaluation de la 
récolte (août). 
 
 
Fait à ………………………………   Date ……………………………. 
 
Noms et Signatures  
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