CONSEILS

VOUS VOULEZ

PASSER A LA VITESSE SUPERIEURE ET FAIRE ACCELERER LA CROISSANCE
DE VOTRE CHIFFRE D'AFFAIRES ET DE VOS PROFITS

IP CONSEILS VOUS OFFRE ET SUPERVISE

AVEC UNE PENSEE NOVATRICE, UNE PLUS GRANDE EFFICACITE, UNE APPROCHE CENTREE SUR LE CLIENT

1 Valorisation de la marque
Plan d'entreprise Portgfeuille de marques et de produits
Marques et produits Médias et communications
Réseaux de vente Expérience et fidélisation du consommateur
Clients Web et Commerce électronique

Plan d'innovation Politiques de vente

Expérience consommateur Mise en marché -
Nouveaux canaux de distribution

Développement régional et international

OUTILS
ORGANISATIONNELS

Hl Processus de développement de nouveaux produits

H Indicateurs clés de performance marketing et ventes

d Incitatifs et engagement des fonctions marketing et ventes
l Réorganisation du marketing et des ventes

COMPETENCES

Cadre supérieure ayant occupé pendant 10 ans des postes a la haute direction et possédant une solide
expérience en gestion du marketing ainsi que des ventes, du développement des affaires et des comptes
d'exploitation dans des environnements multi-réseaux ainsi qu'au sein d'entreprises multinationales et de petites
entreprises, telles que Danone et Keurig, au Canada, aux Etats-Unis et en Europe, bénéficiant d’une visibilité de
premiére ligne tant a I'échelle nationale qu’internationale.

Solide réseau d'experts, si besoin

Langues : maitrise le frangais et I'anglais; niveau intermédiaire en allemand et en espagnol.
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