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Nos services 02

Identification du Persona, apprentissage de ses habitudes et identification des
moyens pour la rejoindre. 

CLIENTÈLE CIBLE

PLAN MARKETING & COMMERCIALISATION

Analyse de l'entreprise : 
Identification de l'environnement interne et externe. Analyse FFOM: Force-
Faiblesse-Opportunité-Menace. Analyse des besoins et objectifs.
Développement d'affaire future. 
Analyse de la gestion des ressources humaine. 

COMMERCIALISATION & MARKETING 
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Nos services 03
Analyse des produits, cycle de vie, nouveautés, offre & demande. 

Analyse des prix vs la compétition et le marché.

Marketing : recommandations sur la gestion des réseaux sociaux, votre
positionnement digitale, vos communications internes/externes (infolettre ou
autres), recommandations des plateformes médiatiques à utiliser pour rejoindre
votre cible. 

Mise en marché : analyse des réseaux de distribution et des étapes pour s'y
rendre.

Service après-vente : analyse de la satisfaction de votre clientèle,
recommandations pour l'amélioration de l'expérience client physique et digitale.

Suivi et accompagnement.  

COMMERCIALISATION
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Développement d'un plan stratégique dans le but d'atteindre vos objectifs. Nous
vous accompagnerons dans chacune des étapes pour y arriver. En voici
quelques-unes :

Analyse, développement et recommandations de la stratégie : 
Stratégie à l'atteinte de votre clientèle cible et de vos objectifs d'entreprise. 
Développement d'arguments de séduction. Se distinguer devant la concurrence
et avantages compétitifs.
Augmentation de l'image de marque au sein de différents secteurs/acteurs. 

Stratégie digitale : optimisation du positionnement sur les moteurs de
recherche (SEO), optimisation des mots-clés, optimisation de votre fiche
Google, stratégie de contenu et augmentation des encrages du site. 

Stratégie des réseaux sociaux : analyse et recommandations de vos réseaux
actuels. Recommandations sur les différentes techniques. (Inbound marketing,
storytelling...)

Stratégie de présence événementielle, recommandations d'activation sur le
terrain. Enjeux de logistique et de production.

PLANIFICATION STRATÉGIQUE04
Nos services 
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info@genmediaplus.com
514-992-8735

  

NOUS POURRONS ÉVALUER VOS BESOINS ET VOUS DIRIGER VERS
LES SERVICES ADÉQUATS POUR VOTRE ENTREPRISE.



AVEC PRÈS DE 20 ANS D'EXPÉRIENCE, NOUS AVONS L'EXPERTISE

POUR ATTEINDRE VOS OBJECTIFS.  
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Contactez-nous 


